SPOTLIGHT ON

Neway: Langfristig Werte fiir die Anwender schaffen

Neway hat die Beziehung zwischen sich und dem Kunden nie als ein simples
Verhiltnis zwischen Kaufer und Verkaufer betrachtet. Einerseits betreut und
schiitzt Neway die Anlagen der Anwender als ein leistungsstarkes Unternehmen,
das weltweit fiir seine Professionalitidt und Zuverlassigkeit bekannt ist. Anderer-
seits folgt Neway dem innovativen Trend der weltweit fiihrenden Kunden und
steuert seine Investitionen mit proaktivem Denken - es richtet seine Entwicklung
stindig auf fortschrittliche Technologien, Produkte, Services und Standards aus.

Mit dem kontinuierlichen Wachstum und der Starkung des Unternehmens ist
Neway in der Lage, maRgeschneiderte Lésungen aus einer Hand anzubieten. Das
ermoglicht dem Anwender, sich in einem standig verandernden Umfeld zurechtzu-

finden und eine konstante und nachhaltige Entwicklung zu realisieren.

Von Laura Wang

JArmaturen Welt” sprach mit
Bill Wang, Overseas Marketing
Director von Neway, Uber die
Leistungsstarke und die
Ausrichtung des Unterneh-
mens. Bis 2014 war Bill Wang
lange Zeit als Rohrleitungsin-
genieur bei einem weltbe-
kannten EPC tatig, wo er fur
Rohrleitungen, Festigkeitsbe-
rechnungen und die Prifung
der technischen Unterlagen
der Lieferanten zustandig war.
Er war tief beeindruckt von
dieser chinesischen Marke
.Neway" — die in der Branche
oft wegen ihrer herausragen-
den Stellung wahrgenommen
wurde — als er als Anwender an
mehreren internationalen
Projekten arbeitete. ,Aus der
Sicht eines Anwenders
gehoren Qualitat' und Service’
immer zum Kern der Kunden-
bedurfnisse. Jeder Kunde hat
jedoch seine eigenen Bedrf-
nisse, die sich in Form und
Detail unterscheiden k&nnen.
Als Lieferant ist es meine
Aufgabe, eine entsprechende
spezifische Losung anzubieten.
Klar ist: Je starker wir sind,
desto hochentwickelter ist
auch unsere Losung und desto
mehr Wert kdnnen wir far
unsere Kunden schaffen”,
erklart Bill Wang,

2014 kehrte Bill Wang nach
China zurtick und wurde Teil
von Neway. Er beteiligte sich
an der strategischen Planung
der Qualitats- und Servicever-
besserung und vertiefte sein

Wissen Uber das Konzept und
die Leistungen von Neway.
,Neway hat sich von Anfang an
auf das globale Geschaft
konzentriert und passt sich
stets an die verschiedenen
Bedurfnisse der internationa-
len Kunden an. Man kann mit
Sicherheit sagen, dass Neway
mit einem internationalisierten
Gen geboren wurde. Es war
genau diese besondere
Eigenschaft, die Neway auf
unabhangige Forschung und
Entwicklung, Produktqualitat,
Servicefahigkeit und eine
globale Strategie setzen liel3.
Die Fahigkeiten und Errungen-
schaften in diesen Bereichen,
die Neway nach und nach
erlangt hat, wurden als
Kernkompetenz des Unterneh-
mens integriert.” Genau aus
diesem Grund sei Neway
immer in der Lage, mit den
weltweit fihrenden Kunden
zusammenzuarbeiten. ,Die
Kunden mit einem tieferen
Verstandnis fur ihre Anliegen
zu bedienen und aktiv mit
ihnen bei ihren Entwicklungs-
planen zusammenzuarbeiten
- das sind die Crundlagen, auf
denen Neway seine Mitbewer-
ber sowohl durch seine
Investitionen als auch durch
seine Leistungen in den
Bereichen niedrige Emissio-
nen, intelligente Produktion,
neue Energien (wie zum
Beispiel Wasserstoff) und
Kohlenstoffneutralisierung
immer Ubertrifft.”

Internationalisierung:
wesentliche Kraft fiir eine
langfristige Wertschépfung
« Internationaler Qualitats-
standard
Anders als die meisten
chinesischen Unternehmen
hat sich Neway von Beginn an
auf das globale Geschaft und
nicht den Inlandsmarkt
konzentriert. Im Laufe der
Zusammenarbeit mit weltweit
fUhrenden Kunden war Neway
von deren Qualitatsvorstellun-
gen beeindruckt und ent-
schlossen, ,Qualitat” als
oberste Prioritat zu setzen.
Dieser Qualitatsgrundsatz
wurde in die Gene des
Unternehmens eingepflanzt
und treibt Neway dazu an, sich
mit noch mehr Kraft weiterzu-
entwickeln und das Misstrauen
und die Vorurteile gegenuber
chinesischen Produkten zu
beseitigen. Zu jener Zeit hatte
der internationale Markt mehr
oder weniger Vorbehalte
gegenlber chinesischen
Unternehmen. Daher waren
die Standards und Bedingun-
gen fur die Prifung streng. ,Wir
strebten einen hohen Quali-
tatsstandard auf Weltniveau an
und machten Null Fehler’ zu
unserem Quialitatsprinzip.
Unsere GieRerei, unser
Montagewerk und unsere
Anlagen wurden exakt nach
den internationalen Qualitats-
standards gebaut. Von der
Materialauswahl Uber den
Einkauf bis hin zur Behandlung

der Teile fur die Dichtungsleis-
tung fihrt Neway strenge
Kontrollen durch, um eine
hervorragende Dichtungsleis-
tung der Ventilprodukte zu
gewahrleisten”, sagt Bill Wang.
Das Unternehmen habe das
ISO 9001-Zertifikat und das
API-Zertifikat fur die gesamte
Serie der Absperrschieber,
Durchgangsventile, Kugelhah-
ne und Absperrklappen
erhalten. ,Wir kdnnen sogar
nach noch strengeren Normen
entwerfen und produzieren.”
Die Zuverlassigkeit der
Produkte und die technische
Professionalitat von Neway
wurden durch zahlreiche
Auftrage von weltbekannten
Kunden unter Beweis gestellt
und gestarkt.

* Internationalisierter Service
In 25 Jahren Entwicklung
wurden Neway-Armaturen-
produkte in Gber 90 Lander in
ganz Europa, im Nahen Osten,
in Afrika, Asien-Pazifik, Nord-
und Stdamerika verkauft.
Insgesamt war das Unterneh-
men an Uber 8.000 Projekten
beteiligt und lieferte mehr als
neun Millionen Ventilproduk-
te. Durch das Wachstum des
globalen Vertriebsnetzes ist
Neway in der Lage, die
unterschiedlichen Bedurfnisse
der Kunden zu befriedigen
und einen an die lokalen
Gegebenheiten angepassten
Service zu bieten. Neway
unterhalt mehrere professio-



nelle Teams fUr die Phasen vor
dem Verkauf, wahrend des
Verkaufs und nach dem
Verkauf — zum Beispiel das
Projektmanagement-Team
und das DCC Clerk-Team. Mit
ihrer langjahrigen Berufserfah-
rung und ihrer zweisprachigen
Kommunikation kdnnen sie
den Kunden einen professio-
nellen Service bieten. Das
Managementteam von Neway
gilt als duRerst effizient. Von
der Investition Uber die
Produktforschung und
-entwicklung bis hin zur
Unternehmensstruktur kann
schnell auf alle Aspekte
reagiert werden, um das
Unternehmen an die neuen
Anforderungen anzupassen.
Neway verflgt Uber ein
ausgekligeltes globales
Vertriebsnetz, das lokalisier-
ten Service und hocheffiziente
Kundenbetreuung bietet. Auf
dem europaischen Markt
beispielsweise arbeitet Neway
mit lokalen Handlern und
EPCs zusammen und erzielt
bemerkenswerte Leistungen
in den Bereichen Ol- und
Gasraffinerie, Luftzerlegung,
LNG, griine Energie (z.B.
Wasserstoff). Neway ist seit
Jahren auf dem deutschen
und dem gesamten europai-
schen Markt tatig und hat sich
an vielen Projekten beteiligt
und entsprechende Gesamt-
6sungen fur lokale Unterneh-
men und EPCs geliefert. Dazu
gehodren u.a. das Projekt von
UPM Deutschland, das
Luftzerlegungsprojekt in
Singapur, das FPSO-Projekt
der niederlandischen Reede-
rei SBM und eine Reihe von
deutschen LNG-Projekten.
Das Unternehmen bietet eine
breite Produktpalette. Von
normalen, manuellen Armatu-
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Ventil im Batch-Modus ftr das
Neway SMB-Projekt.
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Die Entwicklungsgeschichte von Neway

1. Die Anfangszeit (1997-2001): Beginn der Geschdftstdtigkeit als OEM. Dann Etablierung einer
eigenen Marke. (Meilenstein: Griindung der Neway Bai Yang Wang Foundry im Jahr 2002)

2. Entwicklungsphase (2002-2006): Aufbau eines ausgereiften Kundenstamms und
Gewinnung von Anerkennung bei GroRkunden. (Meilenstein: Zulassung durch Shell im

Jahr 2004)

3. Rasche Expansionsphase (2007-2011): Beginn des Aufbaus eines globalen Vertriebsnet-
zes. Schnelles Wachstum des Unternehmens. (Meilenstein: 2007 (berstieg der
Geschdaftsumsatz 100 Millionen Dollar. Griindung des Tochterunternehmens Neway

America im Jahr 2009)

4. Selbsterneuerung und stetige Entwicklung (2012-2016): Nach der schnellen Wachstums-
phase stagnierte das Geschdft mit einem leichten Riickgang als Folge der globalen
Wirtschaftskrise. Neway gelang es, sich selbst zu erneuern und sich stetig weiterzuent-
wickeln; so wurde die Grundlage fiir die zukinftige Entwicklung gesichert. (Meilenstein:

Neway wurde 2014 ein bérsennotiertes Unternehmen)

5. Schnelle Entwicklung (2017 bis heute): Das Geschdft wurde wieder auf Kurs gebracht
und wuchs schnell. Zusammen mit dem schnellen Wachstum des Armaturengeschdfts
wurden die Ressourcen der Industriekette weiter integriert und auf das Derivatgeschdft
ausgedehnt, einschliellich Rohmaterial flir Schmiede- und Gussteile, CNC usw.

(Meilenstein: Neway Li Yang Casting & Forging Plant wurde 2017 gegriindet; Neway

CNC Equipment wurde 2021 an die Bérse gebracht)

ren bis hin zu beispielsweise
ultrakryogenen Armaturen,
hochklassigen Ventilen und
angetriebenen Armaturen ,hat
Neway in jeder dieser Ventilka-
tegorien groRRe Erfolge erzielt”,
berichtet Bill Wang. Zu den
Neway-Armaturenprodukten
gehdren: Schieber, Durch-
gangsventile, Rickschlagventi-
le, Kugelventile und Absperr-
klappen. Das umfassende
Serviceangebot deckt die
Phasen vor dem Verkauf,
wahrend des Verkaufs und
nach dem Verkauf ab. Die
groRe Erfahrung in der
Armaturenindustrie ermoglicht
eine professionelle Beratung
entsprechend den spezifi-
schen Anforderungen des Kun-
den. In der Verkaufsphase
arbeitet das professionelle
Projektmanagement- und
Verkaufsteam eng mit dem
Kunden zusammen und hilft,

Kryogenes Ventil.

die rechtzeitige Lieferung des
Projekts sicherzustellen. Mit
Servicenetzwerken rund um
den Clobus kann der Kunden-
dienst schnell eingreifen, falls
ein Ventilproblem auftaucht.
AuBerdem wurde Neway von
Konzernen wie Shell und Total
eingeladen und nahm als
Vertreter der Armaturenher-
steller an der Prifung des
OGP (International Associati-
on of Oil & Gas Producers)
Konstruktionsstandards teil.
Dieser Standard dient als
wichtiger MaRstab fir den
professionellen Service und
die von Neway angebotenen
Losungen.

Flexibilitat: differenzierter
Service, angepasst an die
Bediirfnisse bestehender
und neuer Projekte

Aus Sicht von Bill Wang ist
JFlexibilitat” ein weiterer
auRergewodhnlicher Vorteil
von Neway. Mit dem Aufkom-
men neuer Normen, neuer
Anwendungsbedingungen
und neuer Unternehmen wird
der Wettbewerb in der
Armaturenbranche von Tag
zu Tag harter. GestUtzt auf ein
breites Spektrum an Produkt-
typen, ein fortschrittliches

Managementprinzip, mo-
dernste automatisierte
Anlagen, hochprofessionelle
Teams rund um den Clobus
und eine diversifizierte
Strategie blindelt Neway alle
seine Starken und passt sich
standig an den sich veran-
dernden Markt an. Bill Wang:
LAuf diese Weise erfullt
Neway die BedUrfnisse seiner
Kunden und wird zu einem
herausragenden Akteur.”
Neway ist bestrebt, eine
JKomplettlosung fur Indust-
riearmaturen” anzubieten.
Wahrend der jahrelangen
Entwicklung hat das Unter-
nehmen nie Kompromisse
bei der Produktqualitat
gemacht und auch nie
nachgelassen, die neuesten
Trends auf dem Markt zu
verfolgen. Daher ist Neway in
der Lage, ein spezifisches
Projekt als Komplettanbieter
zu betreuen. Von allgemei-
nen Typen bis hin zu speziel-
len Anwendungen und
Serviceleistungen ist alles im
Angebot von Neway enthal-
ten. Besonders erwahnens-
wert ist aus Sicht von Bill
Wang die unabhangige
Forschungs- und Entwick-
lungskapazitat, die Neway



Flexibles Multi-Tray-Bearbeitungszentrum.

zum Besitzer von Uber 160
Patenten macht. Darunter
sind 49 nationale Erfindungs-
patente. Durch die Anhau-
fung von Wissen und die
Erweiterung der Produktpa-
lette in den vergangenen 20
Jahren bietet Neway einen
One-Stop-Armaturenaus-
wahlservice. Auch wenn die
Kunden weltweit unter-
schiedliche Bedurfnisse
haben, ermoglicht die
unabhangige F&E-Fahigkeit
eine schnelle Reaktion auf
den Markt.

AuRerdem ist die intelligente
Fabrik eine weitere Strategie,
die Neway zur Verbesserung
von Qualitat und Effizienz
einsetzt. Nach dem Prinzip der
unabhangigen Forschung und
Entwicklung sowie der Zusam-
menarbeit mit Externen ristet
Neway die bestehenden
Produktionslinien nach und
optimiert sie, einschlieRlich
3D-Lager, automatisierte
Montagelinie, Lackierroboter
und SchweiRroboter. Dies
macht die Produktion intelli-
gent und effizient. So entspricht
das neu errichtete Schmetter-
lingswerk dem Standard der
Industrie 4.0, sowohl in Bezug
auf Konstruktion als auch auf
Ausristung. ,Dies ist ein
weiterer Schritt in Richtung
,Smart Plant” — im wahrsten
Sinne des Wortes”, so Bill Wang.
Der Lohn sei eine hdhere
Effizienz und Produktionskapa-
zitat sowie ein geringerer
Zeitaufwand. ,Der wichtigste
Vorteil ist, dass die Produktqua-
litdt durch eine verbesserte
Produktionsprazision gesichert
wird. Mit anderen Worten, die
Zuverlassigkeit der Neway-
Produkte ist so gesichert”

Neway tatigte aber nicht nur
erhebliche Investitionen in
Hardware, sondern fUhrte auch
das 6-Sigma-Management-Tool
ein. Auf diese Weise wird das
Management durch wissen-
schaftliche Messungen und
Theorien verbessert. Nachdem
die 6-Sigma-Theorie von jedem
Mitarbeiter verinnerlicht wurde,
war es moglich, mit fortschrittli-
chen AusrUstungen und
Anlagen auf intelligente und
effiziente Weise hohere
Leistungen zu erzielen. ,Seit
2017 sind das Geschaftsergebnis
und die Produktionskapazitat
von Neway jedes Jahr bemer-
kenswert gestiegen. Die Anzahl
der Mitarbeiter und die GroRe
der Produktionsstatte haben
sich nicht verandert. Dieses
Ergebnis beweist, dass Neway
einen groRen Erfolg in der
intelligenten Produktionsan-
wendung erzielt hat und in der
Lage ist, einen grolen Mehrwert
fur die Kunden zu bieten”,
betont Bill Wang.

Proaktiv und
vorausschauend: dem
Kunden helfen,
Geschiaftsmoglichkeiten zu
nutzen und Krisen zu
bewiltigen

Als weiteren bemerkenswer-
ten Pluspunkt von Neway sieht
Bill Wang die aktive Kommuni-
kation zwischen Kunden und
jeder Ebene des Unterneh-
mens. Das ermdglicht Neway,
Trends und mogliche Bedurf-
nisse frihzeitig zu erkennen
und bei Bedarf Investitions-
entscheidungen zu treffen.
JAuf diese Weise leistet Neway
in vielen Bereichen Pionierar-
beit und bietet seinen Kunden
wirksame Unterstitzung in

SPOTLIGHT ON

3D-Lagerhaus der neuen Absper
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Bezug auf Geschaftschancen
und Krisen.”

* Geringe fliichtige Emissionen
Flichtige Emissionen sind ein
sehr wichtiges Thema in der
gesamten Branche. Es ist mehr
als zwanzig Jahre her, dass Shell
erstmals die Anforderungen fur
eine emissionsarme Armatur
77/312 erhéht hat. Es mag
Uberraschen, dass Neway gleich
im Jahr darauf begann, das Shell
Low Emission Certificate zu
beantragen, und 2004 die
Zulassung erhielt. 2006 wurde
die ISO 15848 eingeflhrt, im
selben Jahr erhielt Neway das
ISO Low Emission Certificate
und 2007 das TA-LUFT Low
Emission Certificate. 2014
kindigte API die Norm API 624
an, und im gleichen Jahr wurde
Neway einer der ersten
Hersteller von AP1624-Armatu-
ren in der Welt. Bis heute hat
Neway eine ganze Reihe von
Zertifikaten der Klassen 150 bis
2500 erhalten.

Detektion niedriger Emissionen.

Neway fertigt emissionsarme
Armaturen und beliefert
weltweit Kunden. Emissionsar-
me Ventile schiitzen sowohl das
Personal als auch die Umwelt.
Durch die Verringerung von
Rohstoffverlusten und die
Verbesserung der Betriebseffizi-
enz tragen sie auch zu einer
globalen nachhaltigen Entwick-
lung bei. Die komplette Serie
der Absperrschieber, Kugelhah-
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Automatische Montagelinie.

ne und Absperrklappen erfullt
- und Ubertrifft sogar — die
aktuellen Normen wie AP1624,
APl 641,1SO15848 und TA-LUFT.
In den vergangenen Jahren hat
Neway viele Arten von Dich-
tungsstrukturen getestet.
AnschlieRend wurden die
Dichtungslésungen mit der
besten Dichtungsleistung auf
der Grundlage von Testdaten-
analysen und -berechnungen
ausgearbeitet. Der Drehmo-
ment-Reibungskoeffizient
verschiedener Strukturteile
wurde untersucht und es
wurden Testdaten mit Refe-
renzwerten fUr die Sicherheit
und Stabilitat von Armaturen
ermittelt. Neben emissionsar-
men Produkten fUr die petro-
chemische Industrie investiert
Neway auch in die Dichtungs-
leistung unter extremen
Bedingungen (CO2), etwa in
Flugzeugtankstellen.

* Energiewende

Um mit der Energiewende
Schritt zu halten, investiert
Neway in neue Energien. In den
letzten Jahren wurden einige
Arten von Armaturen fur neue
Energien entwickelt, darunter
beispielsweise Flussigwasser-
stoffventile und Nuklearventile.
Neway beteiligte sich an
mehreren neuen Energiepro-
jekten auf der ganzen Welt,
etwa an einem Offshore-Wind-
parkprojekt, einem Kohlenstoff-
abscheidungsprojekt und
einem Wasserstoffprojekt.
AuRerdem war das Unterneh-
men an der Ausarbeitung der
technischen Norm fir Nieder-
temperaturventile fir Wasser-
stoffanwendungen in China
beteiligt. Auch in Zukunft wird
Neway die globale Energiewende
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Armatur fdr flissigen Wasserstoff.

férdern, indem es weiterhin
in die neue Energieindustrie
und damit verbundene
Produkte investiert. Und sich
an der Erstellung von Indust-
riestandards und -normen
beteiligen.

» Kohlenstoff-Neutralisierung
Neway hat die Bewertung der
Kohlenstoffemissionen
reibungslos durchgefiihrt und
mit der Bewertung des
Kohlenstoff-FufRabdrucks von
Produkten begonnen, ein neues
Energiemanagementsystem
aufgebaut und die Einrichtung
einer griinen Fabrik geférdert.
Das Unternehmen ist aktiv an
Projekten zur Energieeinspa-
rung und Kohlenstoffreduzie-
rung beteiligt. Mit dem
Schwerpunkt auf der Nutzung
von Photovoltaik und anderen
sauberen Energien betreibt
Neway Valve derzeit ein
4-MW-Photovoltaikprojekt, das
dem Unternehmen im vergan-
genen Jahr 3,46 Mio. KWH
lieferte, was 26,2 % des
gesamten Stromverbrauchs
ausmachte; das 1,5-MW-Photo-
voltaikprojekt ist in Arbeit und
wird den Anteil des Okostrom-
verbrauchs weiter erhdhen. Das
Projekt zur Nachrtstung von
Luftkompressoren flhrte zu

Dach mit Solarzellen.

einer jahrlichen Einsparung von
0,94 Mio. KWH. Neway realisiert
auch die ,E-Auto-Initiative”, die
darauf abzielt, den Fuhrpark des
Unternehmens durch Elektro-
autos zu ersetzen und die
Diesel-Gabelstapler durch
Elektro-Gabelstapler oder
manuell betriebene Gabelstap-
ler zu ersetzen. AuRerdem
werden Gerate mit niedrigem
Stromverbrauch angeschafft,
um die vorhandenen Cerate
mit hohem Verbrauch zu
ersetzen. Diese Projekte sollen
schrittweise zur Verwirklichung
des Ziels von Neway beitragen,
die Kohlenstoffemissionen bis
2030 um 30 %, bis 2040 um 60
% und bis 2050 auf Null zu
reduzieren (Scope 1und 2). Der
Kohlenstoff-FuRabdruck der
Produkte soll bis 2050 um 70 %
reduziert werden.

AuRerdem arbeitet Neway
gemeinsam mit Shell, Total und
anderen grolden europaischen
Unternehmen an Projekten zur
Kohlenstoffneutralisierung. Zum
Beispiel mit SHELL am Projekt
,Creen Valve”, Bei diesem
Projekt geht es darum, ein
realistisches und praktisches
Programm fur kohlenstoffneut-
rale Produkte und die Kunden-
akzeptanznorm aufzustellen,
das den spezifischen Bedingun-
gen der Armaturenindustrie
entspricht. Neway wird der erste
Armaturenhersteller sein, der
SHELL mit kohlenstoffneutralen
Produkten beliefert. Als Joint
Venture von Neway und Total
hat TEESS eine Kooperations-
vereinbarung Uber ein Photo-

Rickschlagklappe der Nuklear-Klasse.

voltaikprojekt geschlossen. Es
wird mehr griine Energie
erzeugen und die Kohlenstoffe-
missionen reduzieren. ,Neway
hat sich zum Ziel gesetzt, ein
Pionierhersteller zu werden, der
kohlenstoffneutrale Ventilpro-
dukte anbietet, und, was noch
wichtiger ist, der MaRstab fur
griine und kohlenstoffneutrale
Ventilprodukte in der Armatu-
renbranche zu werden”, erklart
Bill Wang.

Wie der Firmenname bereits
ausdruckt, nutzt Neway seine
Innovationsfahigkeit (neu) und
seine Lésungen (Weg), um
zuverlassige Produkte und
zufriedenstellenden Service zu
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ber,
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Durchgangsventil,

M Neway

Neway-Logo zur Kohlenstoff-
neutralitét.

bieten. Das Markenimage von
Neway wird in seiner Kunden-
gruppe und auf dem Markt
immer mehr anerkannt — Ne-
way ist mehr als ein Armaturen-
hersteller: Neway ist ein
zuverlassiger Geschaftspartner
mit einer globalen Vision und
Strategie.
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