SPOTLIGHT ON

Die ARMATURY Group ist in der DACH-Region und auch weltweit auf Erfolgskurs
,Kundenzufriedenheit ist unsere oberste Prioritat”

Bereits seit langem ist die ARMATURY Group ein
Marktfiihrer in Mittel- und Osteuropa. Mittlerweile
wachst die Prasenz des Unternehmens auch in ganz
Westeuropa und dariiber hinaus rasant. Dabei gehort
die DACH-Region zu einem Kernbereich, denn die
vier Niederlassungen in Deutschland, Tschechien und
Finnland befinden sich in unmittelbarer Nahe. Das

bietet den Kunden die vorteilhafte Ndhe zu den

technischen Teams der ARMATURY Group und
ermoglicht eine schnelle Unterstiitzung ohne
Sprachbarrieren. Die Anwender profitieren auch von
der Umgestaltung der Geschiftsbereiche, von
fortwihrenden Investitionen, dem Rundum-Service
und der Wasserstoff-Expertise des Unternehmens.

Die ARMATURY Croup ist Teil
der Vexve Armatury Croup,
einem europaischen Herstel-
ler von Armaturen in den funf
Segmenten Fernwarme,
Energie, Gas, Metallurgie und
Petrochemie. Durch die
Konzentration auf High-End-
Armaturen flr unternehmens-
kritische Anwendungen
konnte die Cruppe einen
beachtlichen Marktanteil in
anspruchsvollen Industrien in
ganz Westeuropa und der
Welt erobern. ,Heute werden
die Produkte in Uber siebzig
Lander exportiert”, erklaren
Business Director Libor
Kremel und Business Deve-

lopment Director David
Styblo. Dabei ,ist es unser Ziel,
unseren Kunden einen
erstklassigen Service zu
bieten, unsere Erfahrung in
der Produktion und im
Betrieb von Armaturen weiter-
zugeben und in den von uns
bedienten Industriesegmen-
ten einen breiten Erfolg zu
erzielen. Kundenzufriedenheit
bleibt unsere oberste Priori-
tat”.

Ein strategischer Schub
Einen strategischen Schub
erhielt die ARMATURY GCroup
2019, als sein Eigentimer, die
finnische Investmentgesell-

schaft DevCo Partners Oy, die
ARMATURY Group erwarb und
sie mit Vexve Oy zur gleichen
Gruppe hinzuflgte und sie zu

einem fUhrenden europai-
schen Armaturenhersteller flr
die Segmente Fernwarme,
Strom, Metallurgie und Gas
zusammenfuhrte. Hinzu kam
2021 die Ubernahme des
deutschen Unternehmens
/MK Technologies, einem
Hersteller von Armaturen fur
die Petrochemie.

Die hochmoderne Produktion
entwickelt die Produktpalette
der Cruppe, die einen
Cesamtumsatz von Uber 130
Millionen Euro erwirtschaftet,
mit Hilfe von erheblichen
Investitionen in moderne
Fertigungstechnologien
dynamisch weiter. Das Ziel der
Gruppe ist es, der fuhrende
Anbieter von unternehmens-
kritischen Armaturenlésungen
fur den Ubergang zu einer
kohlenstoffarmen Zukunft zu
sein. ,Wir ermdglichen die
breitere Einflhrung von
Fernwarme und die Nutzung



von Gas und erneuerbaren
Energiequellen bei der
Stromerzeugung. Unsere
Geschaftsbereiche in der
Metallurgie und Petrochemie
unterstutzen die BemUhun-
gen unserer Kunden um
Energieeffizienz”, erlautert
David Styblo die globale
Strategie der Gruppe.

(")kologischen FuRabdruck
reduzieren

,Unser Unternehmen ist vor
allem auf die Herstellung von
Industriearmaturen, technolo-
gischen Einheiten und damit
verbundenen Dienstleistun-
gen spezialisiert’, erklart Libor
Kremel. ,Unsere Kunden
bendtigen qualitativ hochwer-
tige Armaturentechnologie
und Lésungen, um ihren
okologischen FuRabdruck und
die Umweltbelastung zu
reduzieren. Wir helfen ihnen
dabei, diese Ziele zu errei-
chen”

Jn der Regel entwickeln und
fertigen wir Armaturenlésun-
gen auf der Grundlage der
Anforderungen und Spezifika-
tionen unserer Kunden. Die
von uns belieferten Industrie-
zweige stellen strenge
Anforderungen, wie zum

Beispiel verscharfte Vorschrif-
ten fur (flichtige) Emissionen.”
Solche Anwendungen finden
sich zum Beispiel in der
Energieerzeugungsindustrie,
die stark reguliert ist und
hohe Anforderungen an
Korrosion, Hochtemperatur-
und Druckanwendungen
stellt.

Fiinf Geschiaftsbereiche
Anfang 2022 hat die Gruppe
ihre Betriebsstruktur umge-
staltet, um ihre Aktivitaten
naher an den Kundenbedurf-
nissen auszurichten und um
Marktfuhrer in Westeuropa zu
werden. ,Unsere Aktivitaten
sind in finf Segmente
unterteilt: Fernwarme, Gas,
Kraftwerke, Metallurgie und
Petrochemie”’, erlautert David
Styblo. ,Dieser Ansatz ermog-
licht es uns, bewahrte
Praktiken in Bezug auf die
Entwicklung neuer Produkte,
Produktionsmethoden,
Beschaffung, Verkaufsvertre-
tung, Marketing und Service
auszutauschen.” Das schaffe
Synergien durch die gemein-
same Nutzung von Fachwissen
in den verschiedenen Seg-
menten. ,Dieser Ansatz wird
es uns ermoglichen, unsere
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Spitzenleistungen in jedem
unserer Kernsegmente weiter
auszubauen.”

,Die Segmente nutzen das
enorme Know-how des
Unternehmens zum direkten

Nutzen der Kunden”, so David
Styblo weiter. ,In jedem
Segment arbeiten die Kunden
mit unseren hochqualifizier-
ten Spezialisten zusammen.
Die Vertriebs- und Konstrukti-
onsexperten teilen ihr Wissen
- von der Produktentwicklung
bis zum Kundendienst.”

Modulare Produktion

Die neue Strategie schafft
auch weitere Synergien
zwischen den vier Fabriken.
Dazu gehort die modulare
Produktion, um eine grofRere
Produktstandardisierung,
kUrzere Lieferzeiten und
Preisvorteile zu erreichen.
,Dies ist ein weiterer Vorteil
der Arbeit mit funf klar
definierten Marktsegmenten
- jedes kann unabhangig
arbeiten und schnell reagie-
ren, um Produkte an Markt-
entwicklungen anzupassen”,
erklart Libor Kremel. ,Unsere
Wasserstoffexperten passen
zum Beispiel unsere Produk-
te und unsere Vertriebsstra-
tegie standig an und
erforschen den Markt nach



neuen und aufkommenden
Trends.”

In den vergangenen Jahren
habe das Unternehmen in
den Aufbau lokaler Teams
an seinen weltweiten
Standorten investiert,
betont Libor Kremel. ,In der
gesamten Gruppe investie-
ren wir weiterhin in den
Aufbau von lokalem Perso-
nal und Partnern, um
Kunden in ihrem eigenen
Hinterhof’ zu betreuen.”
Dies habe sich wahrend der
Pandemie als sehr vorteil-
haft erwiesen, insbesondere
in Westeuropa, wo ,wir
schnell wachsen”.

Spezialisierte
Wasserstoff-Expertise
Wasserstoff spielt eine immer
wichtigere Rolle fur die
Energiesicherheit und die
Dekarbonisierung. Seit vielen
Jahren arbeitet das Unterneh-
men mit technischen Univer-
sitaten und Branchenverban-
den wie dem TUV und dem
DVGW (Deutscher Verein des
Gas- und Wasserfaches)
zusammen, um Normen und
Standards fur den westeuro-
paischen Markt zu entwickeln.
,Es gibt ein groRes Potenzial
fUr den Wasserstoffmarkt,
und wir gehen davon aus,
dass er eine Quelle sauberer

Energie fur die Schwerindus-
trie und den Verkehr sein
wird. Wir sind einer der
Marktfuhrer im Umgang mit
Wasserstoff, mit spezialisier-
ten internen Armaturenpruf-
einrichtungen und mehreren
laufenden F&E-Projekten. Wir
entwickeln Wasserstofflosun-
gen fUr Endverbraucher wie
Gasversorger und Industrien,
die in ihren Prozessen fossile
Brennstoffe durch Wasser-
stoff ersetzen, um ihre
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Dekarbonisierungsziele zu
erreichen, wie zum Beispiel
im metallurgischen Sektor
und in Kraftwerken”, erklart
David Styblo.

Mehr als nur Armaturen

Die von der Vexve Armatury
Group angebotenen Dienst-
leistungen sind ein integraler
Bestandteil ihrer Armaturen-
l6sungen und gehen weit Uber
den Verkauf von Armaturen
hinaus. ,Zu den Dienstleistun-

gen gehdren unter anderem
die Zusammenarbeit mit
Kunden bei der Konstruktion,
die Unterstltzung bei der
Installation und Inbetriebnah-
me und die Uberwachung der
Inbetriebnahme. Unsere
Teams vor Ort stehen unseren
CroRkunden rund um die Uhr
zur Verfugung. Wir bieten
umfassende Unterstltzung fur
die gesamte Lebensdauer der
Ventile”, erlautert David
Styblo

Tatsachlich verflgt das
Unternehmen Uber jahrzehn-
telange Erfahrung mit Repara-
turen und NachrUstungen. ,Wir
arbeiten zwar in den Werkstat-
ten der Endverbraucher, um
die Armaturen zu warten, aber
manchmal liefern wir die
Armaturen auch an unsere
spezialisierten Raumlichkeiten,
wo wir die Werkzeuge,
Maschinen und Krane bereit-
halten. Dies ist ein entschei-
dender Teil unserer Kunden-
beziehungen, denn sie wissen
es zu schatzen, dass wir bereit
sind, ihnen zu helfen, wo und
wann immer es notig ist.”

Mafgeschneiderte
Losungen

Die ARMATURY Group hat
einen umfangreichen, treuen




Kundenstamm im deutschen
und osterreichischen Markt,
fur den das Unternehmen
seit vielen Jahren Losungen
entwickelt. ,Wir sind kein
passives Vertriebsunterneh-
men, wir helfen unseren
Kunden aktiv bei der
Entwicklung von malige-
schneiderten Nischenpro-
dukten zur Lésung ihrer
Probleme.”

,Die Energiekrise stellt die
Hersteller vor besondere
Herausforderungen, bietet
aber auch Chancen”, betont
Libor Kremel. In der Vergan-
genheit stromte Erdgas aus
dem Osten Europas in den
Westen, doch nun zeichnet
sich eine Umkehr ab, da die
LNG-Lieferungen aus dem
Westen in die ost- und
mitteleuropaischen Regio-
nen zu flielRen beginnen.
,Neue LNG-Terminals, die in
Deutschland und an der
Atlantikklste Frankreichs,
Spaniens, Portugals, der
Benelux-Lander und des
Vereinigten Konigreichs
gebaut werden, regen zu
umfangreichen Investitionen
in Projekte an.” Und die
Europaische Union wird die
Lander Mittel- und Osteuro-
pas weiterhin dabei unter-

stitzen, Energiesicherheit zu
erreichen, ,was Chancen fur
spezialisierte Hersteller wie
die ARMATURY Croup
eroffnet”.

Kontinuierliche
Investitionen

Fur die erfolgreiche Entwick-
lung unerlasslich sind auch
Investitionen. Zu den
jingsten gehdren drei
CNC-Maschinen, ,mit denen
wir den GroRRenbereich
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unserer Armaturen mit
Durchmessern von bis zu
7.000 mm massiv erweitern
konnten. Dies ermoglicht
uns, ein breiteres Segment
bestimmter Markte wie
Wasserkraft, Energieerzeu-
gung und Metallurgie
abzudecken. Unsere Prif-
standskapazitat hat sich
ebenfalls erhdht und
ermoglicht Druckpriafungen
bis zu 630 bar. Investitionen
in die Automatisierung,

einschlieRlich eines vollauto-
matischen Roboterschweil3-
zentrums, haben bewirkt,
Qualitat und Konsistenz zu
verbessern und gleichzeitig
unsere Abhangigkeit von
manueller Arbeit zu verrin-
gern”, berichtet Libor
Kremel. AulRerdem investier-
te die ARMATURY Group in
eine neu installierte Robo-
terschweiRanlage. Sie soll die
Stabilitat des Schweilprozes-
ses verstarken, die Arbeits-
zeit erheblich verkUrzen, die
Qualitat der SchweilRnahte
verbessern und die SchweiR-
kapazitat erhdhen.

Die ARMATURY Group hat
bereits weitere Investitionen
anvisiert: ,Mit Blick auf 2023
sind unsere Investitionspla-
ne bereits fertig und wir
werden uns weiterhin darauf
konzentrieren, unser Ziel zu
erreichen, ein fuhrender
Anbieter von unterneh-
menskritischen Armaturen
fUr einige der anspruchs-
vollsten Anwendungen der
Welt zu werden.” Und der
Erreichung des Ziels durfte
auch nichts im Wege
stehen..

Joanne Mcintyre
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