
2

SPOTLIGHT ON

Die Armaturen Vertrieb Alms GmbH (AVA) und die Arma-
turen-Service Alms GmbH (ASA) sind seit Juni noch nä-
her zusammengerückt und bündeln nun ihre Kompeten-
zen. AVA – mit Hauptsitz in Ratingen – eröffnete einen 
weiteren Verkaufs- und Lagerstandort in Gelsenkirchen, 
so dass AVA und ASA auf einem gemeinsamen Gelände 
einen umfassenden Armaturenvertrieb mit Serviceleis-
tungen und Modifikationen anbieten. Für ASA gibt es ne-
ben dem gemeinsamen Standort mit der AVA einen wei-
teren Grund zu feiern: Die AVA-Tochterfirma begeht das 
35-jährige Betriebsjubiläum.

Das Bündeln der Kompe-
tenzen von AVA und ASA ist 
vor allem ein weiterer Ge-
winn für die nationalen 
und internationalen Kun-
den. Projektabläufe wer-
den verkürzt und die Logis-
tik vereinfacht. Eine neue 
Lagerhalle und eigene 
Büroräume für AVA-Mitar-
beiter machen einen kurz-
fristigen Lieferservice von 
hochwertigen Armaturen 
inklusive Sonderanfertigun-
gen bei höchsten Qualitäts-
standards möglich.
Vor der Erweiterung in Gel-
senkirchen lieferte Armatu-
renvertrieb Alms Industrie-
armaturen für spezielle Mo-
difikationen zum Standort 
der ASA nach Gelsenkir-
chen. Anschließend wurden 
diese zur Warenausgangs-
kontrolle zurück zur AVA ge-
bracht und weltweit versen-
det. Ab sofort können beide 
Unternehmen in akuten Be-
darfsfällen in schnelleren 
Kommunikations- und Ar-
beitswegen reagieren. „Bei 
der Vielzahl von Aufträgen, 
die vom Vertrieb der AVA an 
den Service der ASA pro Mo-
nat weitergeleitet werden, 
bietet das gemeinsame Ge-
lände eine ideale Grundlage 
für optimal abgestimmte 
Projekte“, erläutert Frank 
Alms, Geschäftsführender 
Gesellschafter der Armatu-
ren Vertrieb Alms GmbH.

Sortiment erweitert, 
Kundennähe erhöht
Ein weiteres Plus: Durch 
die neuen räumlichen Ka-
pazitäten konnte der Arma-
turenvertrieb Alms sein Pro-
duktsortiment erweitern 
und gewährleistet Kunden 

in Deutschland, den Nieder-
landen und in England. Fer-
ner verfügt die AVA Gruppe 
über Dependancen zur Ter-
minsicherung in Italien und 
China.
Flexibilität besitzt daher 
im Unternehmen eine 
hohe Priorität. Flache Hie-
rarchien, äußerst bewegli-
che Strukturen sowie eine 
durchdachte Logistik sor-
gen für ein schnelles Re-
agieren im Bedarfsfall. So 
ermöglichen es die engen 
Partnerschaften mit den Ar-
maturen-Herstellern bei-
spielsweise, Produktionen 
vorzuziehen und auch Son-
derwünsche binnen kürzes-
ter Zeit zu realisieren.

Experten für 
Industriearmaturen
Weil das Unternehmen sich 
stets auf die Bedürfnisse sei-
ner Kunden ausgerichtet 
und sich mit ihnen weiterent-
wickelt hat, hat sich AVA als 
ein führender Großhändler 
für Industriearmaturen seit 
langem etabliert. Seit der 
Gründung 1972 ist die Arma-
turen Vertrieb Alms GmbH 
zentraler Lieferant für zahlrei-
che Anwender. Und das mit 
überzeugenden Argumen-

ten: Auf über 13.000 m² La-
gerfläche sind mehr als 
140.000 Industriearmaturen 
und Ersatzteile dauerhaft 
eingelagert und verfügbar. 
Rund Siebzehn Millionen 
Euro beträgt das ständige La-
gervolumen der AVA Gruppe 
an vier Standorten. Das Pro-
gramm umfasst unter ande-
rem Schieber, Ventile, Kugel-
hähne und Rückschlagarma-
turen sowie Absperrklappen 
und Zubehör.
AVA rundet sein Angebot mit 
dem Umbau und der Modifi-
kation von Armaturen ab. Ei-
gens hierfür wurde 1984 die 
Tochterfirma ASA Armaturen 
Service Alms GmbH gegrün-
det, die mit ihrer Expertise 
seit nun 35 Jahren namhaf-
te Kunden bedient. Zum 
Portfolio gehören außerdem 
Automatisierungen, Repara-
turen oder Wiederaufberei-
tungen, die sich besonders 
bei günstigeren Modellen 
bezahlt machen. Die Eck-
pfeiler der Firmen-Philoso-
phie wurden bis heute erhal-
ten: „Das bedeutet einer-
seits die besondere Nähe 
zum Kunden, die einem fa-
miliengeführten Unterneh-
men traditionell zu eigen ist, 
und auf der anderen Seite 

AVA und ASA: seit 35 Jahren Partner und nun mit gemeinsamem Standort

Hohe Flexibilität im Lager- und 
Lieferprozess

eine hohe Flexibilität im 
Lager- und Lieferprozess. 
Anspruchsvolle Produktlie-
ferungen werden innerhalb 
von wenigen Werktagen re-
alisiert, wo durchschnittli-
che Lieferzeiten oft Wo-
chen oder Monate betra-
gen können.
„Zudem bietet der attrakti-
ve Standort im Ruhrgebiet 
eine größere Kundennähe, 
denn viele langjährige Ge-
schäftspartner haben Nie-
derlassungen in den Ruhrge-
bietsstädten“, betont Frank 
Alms. In den neuen Büroräu-
men, die direkt an die Lager-
halle anschließen, können 
zukünftig bis zu zwölf Mitar-
beiter arbeiten. „Der ge-
meinsame Standort von 
AVA und ASA in Gelsenkir-
chen ist eine erfolgreiche 
Synergie von Armaturenver-
trieb und Serviceleistungen 
unter einem Dach.“
Mit der Erweiterung ist das 
Unternehmen nah am Puls 
der Zeit. Denn mit dem 
Ausbau der Kapazitäten 
steuert AVA auch der Re-
duzierung der Lagerflä-
chen aus Wirtschaftlich-
keitsgründen bei den Betrie-
ben entgegen. Kostspielige 
Ausfälle werden aufgrund 
der hohen Verfügbarkeit 
und der schnellen Lieferung 
von Armaturen sowie Er-
satzteilen auf ein Minimum 
reduziert. „Die Bedürfnisse 
des Kunden und die Ent-
wicklung des Marktes zu be-
rücksichtigen, sind wichtige 
Bausteine für den Armatu-
renvertrieb der Zukunft“, so 
Frank Alms. Das reibungslo-
se Zusammenspiel der ver-
schiedenen Leistungen sei 
der Schlüssel dazu.

Effektiv und schnell
Das Unternehmen ist sich 
seiner Verantwortung als 
Lieferant besonders werti-
ger Armaturentechnik be-
wusst. Denn für Anlagenbe-
treiber, besonders vor dem 
Hintergrund anspruchsvol-
ler Applikationen, ist der Zu-
lieferer eine wichtige Stüt-
ze, wenn es darum geht, 
Ausfälle zu minimieren und 
seine Anwendungen mit 
der bestmöglichen Perfor-
mance auszustatten. Das 
optimale Produkt erhält 
man, wenn eine breit gefä-
cherte Palette aus hochwer-
tigen Armaturen zur Verfü-
gung steht, komplexe Aufga-
ben werden mit Know-how 
gelöst. „Im akuten Bedarfs-
fall sind Zuverlässigkeit, ef-
fektiver Ersatz oder schnel-
le Reparatur entscheidend“, 
unterstreicht Frank Alms. 
Auch spezielle Modifikatio-
nen würden oftmals dann 
gefordert, wenn zum Bei-
spiel die geeignetste An-
passung für extreme Be-
dingungen erreicht werden 
müsste.
Hinzu kommt die globale 
Aufstellung: AVA bedient 
Kunden weltweit an Ver-
kaufs- und Lagerstandorten 
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Der Herausgeber und die Redaktion 
haben bei der Erstellung dieser Zeitung 
äußerste Sorgfalt walten lassen. Den-
noch können der Herausgeber und die 
Autoren keinesfalls die Korrektheit oder 
Voll ständig keit aller Informationen garan-
tieren. Deshalb übernehmen der Heraus-
geber und die Autoren keinerlei Haftung 
für Schäden infolge von Handlungen oder 
Ent scheidungen, die auf Informationen 
aus dieser Ausgabe beruhen. Lesern die-
ser Ausgabe wird deshalb ausdrücklich 
empfohlen, sich nicht ausschließlich auf 
diese Informa tionen zu verlassen, son-
dern auch ihr professionelles Know-how 
und ihre Erfahrung einzubeziehen sowie 
die zu nutzenden Informationen zu über-
prüfen. KCI Publishing kann auch nicht 
die Korrektheit von Informationen garan-
tieren, die von Unternehmen, Organisa-
tio nen und Behörden erteilt werden. Der 
Herausgeber behält sich das Recht vor, 
Absätze zu kombinieren, zu verändern 
oder zu löschen. Der Herausgeber behält 
sich das Recht vor, (Teile von) Artikel(n) 
weiterzuverwerten und auf unterschied-
liche Weise zu verbreiten. 

Alle Rechte vorbehalten. Die Inhalte un-
terliegen dem Urheberrecht und den Ge-
setzen zum Schutz geistigen Eigen tums 
sowie den entsprechenden internatio-
nalen Abkommen. Sie dürfen ohne die 
schrift liche Genehmigung des Heraus ge-
bers weder für private noch für Handels-
zwecke kopiert, verändert, ausgedruckt 
oder in anderen Medien – welcher Art 
auch immer - verwendet werden. AVA bietet ein breites Produktsortiment an DIN- und 

ASME-Armaturen.
Die Armaturen-Service Alms GmbH (ASA) besitzt einen zertifi -
zierten Schweißbetrieb.

Umfangreiche Wareneingangsprüfungen sind bei AVA selbst-
verständlich.

Das Lager verfügt über eine Fläche von 13.000 Quadratmetern. 140.000 Armaturen und Ersatzteile werden hier 
vorgehalten.  Fotos (9): Armaturen Vertrieb Alms GmbH.
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ein hochprofessioneller Ser-
vice mit zukunftsorientierter 
Marktanpassung. Standorte 
in den Niederlanden und 
Großbritannien erhöhen die 
Reichweite der Leistungen 
inklusive eigener Lagerung 
und vor-Ort-Vertrieb“, sagt 
Frank Alms.

Bestmögliche Lösungen
Zum Einsatz kommen die 
Armaturen aus dem Hause 
AVA in Raffinerien, der Che-
mie und Petrochemie, dem 
Maschinen- und Großanla-
genbau sowie auch in der 
Kraftwerksindustrie. Ein be-
sonderer Fokus liegt im 
Know-how der Abwicklung 
großer europäischer „MRO-
Kontrakte“. „Durch diese 

werden auch multinational 
agierende Unternehmen 
bestens bedient.“ Diese si-
chern die Zusammenarbeit 
mit beispielsweise Raffine-
rien über mehrere Jahre – 
der Vertrauensvorschuss ist 
ein wichtiger Indikator da-
für, dass das Konzept der 
AVA offenbar greift. Sämtli-
che Herstellerwerke sind 
sowohl nach DIN EN ISO 
9001 als auch der Druckge-
räterichtlinie 2014/68/EU 
und der AD 2000-A4 zuge-
lassen. „Der Kunde kann 
sich somit darauf verlassen, 
die bestmögliche Lösung 
für seine Anwendung so-
wie den entsprechenden 
Support zu erhalten“, er-
klärt Frank Alms. Auf mo-

dernsten Prüfständen kön-
nen Endabnahmen auch 
für Großarmaturen durch-
geführt werden.

Armaturenservice auf 
Wachstumskurs
Die Weiterentwicklung des 
Unternehmens trägt vielfälti-
ge Früchte. Seit Oliver Marek 
das gut strukturierte Service 
unternehmen ASA in Gel-
senkrichen 2004 von Her-
bert Marek übernommen 
hat, wächst der Armaturen-
service stetig und nachhaltig 
an. Die Zahl der Mitarbeiter 
ist von elf im Jahr 2004 auf 
25 Armaturenexperten im 
Jahr 2019 gestiegen. Das Un-
ternehmen bietet seit 2018 
Ausbildungsplätze an und 
hat im vergangenen August 
seine erste Auszubildende 
ins Team aufgenommen. 
Nach dem Umzug von Essen 
in die Achternbergstraße 
nach Gelsenkirchen hatte 
ASA 1989 eine einzige Halle 
für den Umbau von Stan-
dardarmaturen zur Verfü-
gung. Heute arbeitet das Mit-
arbeiterteam in drei Lager- 
und Produktionshallen und 
erweitert kontinuierlich sein 
Leistungsportfolio. Das zur 
AVA Gruppe gehörende Un-
ternehmen komplettiert 
den Service aus einer Hand 
und ist spezialisiert auf Ar-
maturenmodif ikationen 
und Reparaturen. ASA wird 
im dritten Quartal 2019 als 
Hersteller nach Modul H für 
Isolieraufsätze und Heiz-
mäntel zertifiziert.

Zertifiziertes 
Managementsystem
Das Unternehmen verpflich-
tet sich zu höchster Qualität. 
So beinhaltet das zertifizier-
te Managementsystem der 
AVA GmbH die Standards 
nach DIN EN ISO 9001, 
14001 und BS OHSAS 
18001. AVA vertreibt aus-
schließlich Produkte, die 
sehr hohen Anforderungen 
in Bezug auf Funktionalität, 
Materialauswahl sowie Ap-
plikationseignung entspre-
chen. Schon bei der Auswahl 
der Partner werden diese Vo-
raussetzungen genauestens 
geprüft. „Eigene Dependan-
cen zur Terminsicherung 
und Qualitätskontrolle si-
chern bereits bei den Her-
stellerwerken im Ausland ein 
hohes Qualitätsniveau ab“, 
erläutert Frank Alms. Zudem 

gewährleisten die strukturier-
ten internen Prozessabläufe 
einen hohen Qualitätskon-
trolle nach den erforderlichen 
Regelwerken.
Für das in zweiter Generation 
von Frank Alms geführte Fami-
lienunternehmen steht „eine 
kundennahe Zusammenar-
beit, ein gesundes Firmen-
wachstum und nachhaltige 

Entwicklungen an erster Stel-
le“, resümiert der Geschäfts-
führende Gesellschafter.

Gesamtpaket überzeugt
Am Ende muss das Ge-
samtpaket überzeugen. 
„Armaturenhändler zeich-
nen sich durch die Qualität 
ihrer Produkte aus. Großer 
Mehrwert und keinesfalls 

Standard sind darüber hin-
aus eine hohe Fachkompe-
tenz in der Problemlösung, 
die schnelle Lieferfähig-
keit sowie individuelle 
Service-Leistungen“, sagt 
Frank Alms. Und genau 
das bieten AVA und ASA. 
Mission erfüllt!

MV

Bei ASA in Gelsenkirchen werden Armaturen umgebaut und modifi ziert.

AVA legt großen Wert auf einen kurzfristigen Lieferservice von hochwer-
tigen Armaturen - inklusive Sonderanfertigungen bei höchsten Qualitäts-
standards.

Der neue, zusätzliche AVA-Standort in Gelsenkirchen - auf einem Gelände 
mit ASA.

ASA wurden 1984 gegründet und zog 1989 nach Gelsenkirchen. Ein Blick auf das Betriebsgelände von ASA in Gelsenkirchen.

Daten & Fakten

Unternehmen  AVA Armaturen Vertrieb Alms GmbH

Produktportfolio  Absperrschieber, Absperrklappen, Absperrventile, 
Rückschlagklappen, Kugelhähne, Schmutzfänger und 
Kondensatableiter in C-Stahl, in legierten Stählen und 
Edelstählen, Sonderarmaturen nach Kundenwünschen, Zubehör

Servicemöglichkeiten  Betreuung von globalen europäischen MRO-Kontrakten aus 
einer Hand

  Effizientes Projektmanagement durch eigene Projektabteilung 
  Umfangreiches Qualitätsmanagement
  Inhouse-Prüfstände auch für Großarmaturen (u.a bis DN 500, 

250 bar)
  Dokumentationsmanagement: technische 3D-Zeichnungen, 

Prüfzeugnisse, Projektdokumentation
  Umbau und Modifikation von Armaturen 
  Aufbau von Getrieben und Antrieben 
  Reparatur und Aufarbeitung von Armaturen

Hauptbranchen  Chemie, Petrochemie, Raffinerien, Anlagenbau und 
Kraftwerkstechnik

Zertifizierungen  AVA Managementsysteme: 
  ISO 9001 
  BS OHAS 18001 
  ISO 14001 
  Produkt Abnahmen / Zulassungen: 
  DGRL 2014/68/EU, ATEX 2014/34/EU, AD 2000 A4, TA-Luft 

2002/VDI 2440, API 624, ISO 15848 
  Design:
  DIN EN 12516, API 600, API 602, API 603, API 607, API 6D, 

ASME B16.34, BS5352, BS1868

Standorte  AVA Armaturen Vertrieb Alms GmbH in Ratingen (Hauptsitz) und 
Gelsenkirchen

  AVA verfügt über insgesamt vier Verkaufs- und Lagerstandorte 
in Deutschland, den Niederlanden und Großbritannien

  Kooperationen in nahezu allen europäischen Ländern
  Dependancen zur Terminsicherung in Italien und China
  ASA Armaturen Service Alms GmbH in Gelsenkirchen für 

Umbau und Modifikation von Armaturen

Mitarbeiterzahl 120 Mitarbeiter in der Gruppe

Gründung 1972: AVA
 1984: ASA

Hauptsitz  AVA Armaturen Vertrieb Alms GmbH
  Holterkamp 1

Geschäftsführer  Frank Alms (als Geschäftsführender Gesellschafter), Claus Bours

Kontakt Telefon: 02102-4390-0
  Fax: 02102-4390-99
  Mailbox@ava-alms.de
  Website: www.ava-alms.de


