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Das franzosische Unter-
nehmen PVl (Picardie
Valves Industries) stellt
seit iiber 90 Jahren eine
breite Palette Hochleis-
tungs-Industrieventile her.
Dennoch hat das Unter-
nehmen erst in den letzten
drei Jahren auf dem Markt
eine groflere Bekanntheit
erlangt. Armaturen Welt
hat sich mit dem kommer-
ziellen Direktor von PVI
und gleichzeitigem kom-
merziellen Direktor des Ar-
maturenbereichs der IPI
Gruppe Michel F. Bolle
iiber die Geschichte von
PVI, iiber aktuelle Entwick-
lungen, Synergien und
Projekte der Superlative
unterhalten.

Das franzdsische Unterneh-
men PVI mit Sitz in Ham, am
Ostlichsten Rand des Dépar-
tements Somme, wurde
1849 gegriindet, begann als
Gieferei- und Maschinen
fabrik flr die Zuckerindustrie
und war auf die Herstellung
von Kupferrohren und Kes-
selbau spezialisiert. Die Pro-
duktion von Ventilen begann
1929, um den Bedarf der Zu-
ckerfabriken zu decken. Heu-
te stellt das Unternehmen
Hochleistungs-Industrieventi-
le her, darunter Absperrklap-
pen (zentrisch und doppelex-
zentrisch), Kugelhdhne, Re-
gelarmaturen  flir  Wasser
(Anti-Kavitation-Typ) und Ab-
sperrschieber.

,Kaum einer kennt PVl und
dennoch sind wir internatio-
nal prasent und in mehr als
70 Landern aktiv“, so der Ge-
schaftsfiihrer von PVI, Michel
F. Bolle. Viele Endkunden von
Armaturen wissen gar nicht,
wenn sie eine Armatur aus
dem Hause PVI verbauen.
,Uber 50 Prozent unserer Pro-
duktion ist fir das Branding-
Geschaft bestimmt®, erklart
Bolle. ,Objektiv betrachtet ist
PVI der grofte Hersteller von
Armaturen im Bereich DN 8
bis 3.500.“ Die Produktpal-
lette spiegelt sich auch in den
Branchen wider, in denen die
Armaturen verbaut werden.
,Durch unsere jahrzehntelan-

SPOTLIGHT ON

Im Spotlight: PVI - Picardie Valves Industries

PVI - ein vergessenes Juwel

Ein kleiner Teil eines groen Sortiments des Hidden Champions PVL.

ge Erfahrung haben wir ein
enormes technisches Know-
How bei uns im Hause. Wir
beliefern Kunden aus der
Wasser-, Ol & Gas-, Raffinie-
re- und Chemieindustrie so-
wie in speziellen Bereiche
der maritimen Rustung.”

Neue Ausrichtung

PVI ist seit Jahrzehnten auf
das Branding-Geschéft spezi-
alisiert. ,Seit 2019 verfolgen
wir jedoch die Strategie, dass
wir uns auch als PVl am
Markt selbst starker etablie-
ren wollen. Diese Entschei-
dung erfolgte auf die Einglie-

derung von PVI in die IPI -
Gruppe und die sich daraus
ergebenden Synergien.“ Die
IPI-Gruppe teilt sich in vier Di-
visionen, bestehend aus
Pumps, Fittings, Machining
und Valves auf. ,PVI gehort
innerhalb der IPl zur Valves
Division. Ein Beispiel flr die
intensive Nutzung von Syner-
gien innerhalb der IPI ist die
Kooperation zwischen PVI
und FAMAT seit Beginn die-
ses Jahres.” Das schweizeri-
sche Unternehmen FAMAT
hat seinen Sitz in St-Sulpice
und ist als Handelsunterneh-
men fir Valves auf dem

Markt bekannt. ,Durch die
gemeinsamen Starken unse-
rer beiden Unternehmen wird
FAMAT nun als Verkaufsbiiro
im Bereich des Mittleren Os-
tens flr PVI agieren. Die Ko-
operation flihrte bereits zu ei-
ner wahren Erfolgsgeschich-
te in Saudi-Arabien, was
unsere Bekanntheit und un-
seren Umsatz in diesem
Land betrifft.”

Damit weitet PVI sein seit
2020 massiv ausgebautes
internationales Netzwerk er-
neut weiter aus und ist in
liber 70 Landern auf allen
funf Kontinenten vertreten.

50 Prozent der eigenen Pro-
duktion gehen in den Export.
JUnser Handlernetzwerk
zeichnet sich durch seine Fle-
xibilitdt aus. Bei PVI geht es
nicht nur um den Vertrieb.
Wir wollen uns durch hoch-
qualitativen ~ Service aus-
zeichnen - und zwar vor Ort
mit einem entsprechenden
Lager und unserem gesam-
ten Know-How.“ Der Bereich
Service ist inzwischen inner-
halb von PVl zu einer eigenen
Einheit geworden. , Auf der ei-
nen Seite haben wir naturlich
sehr lange im Schatten unse-
res eigenen Branding-Ge-

CLASAR™ - Riickschlagventil

GACHOT™ - Chemie Absperrschieber

GACHOT™ - Kugelhahn V15



schafts gestanden, auf der
anderen Seite bietet uns dies
nun natlirlich eine enorme
Méglichkeit flir die Reparatur
und Modifikation von Fremd-
armaturen.“ Wahrend es bei
anderen Herstellern oftmals
nach ein paar Jahren heift,
dass eine Reparatur mangels
Ersatzteilen nicht mdglich
sei, werden die Armaturen
von PVI im eigenen Werk re-
pariert oder falls nétig, nach
den Vorgaben des Kunden
modifiziert, lackiert, bearbei-
tet, geschweif3t und abschlie-
Bend neu montiert. ,Dieses
ist ein wichtiger Schritt in
Richtung Nachhaltigkeit”, so
Bolle.

Prioritat: Liefertermin

LAl unsere Produkte werden
in unserem eigenen Werk
produziert und bestehen zu
100 Prozent aus Materialien,
die wir innerhalb der EU ein-
kaufen. Damit sind wir nicht
immer der glinstigste Anbie-
ter“, so Bolle. Doch auf die-
ses Label legt der Geschafts-
flihrer auch gar keinen Wert.
,Unsere Kunden sehen den
Mehrwert nicht im glinstigs-
ten Preis. Der Mehrwert von
PVI liegt in der Qualitdt und
im Liefertermin. Wir haben
ein enormes Lager an vorge-
fertigten Produkten - auch
im Segment der Spezialar-
maturen. Diese Prioritaten
schatzen unsere Kunden
enorm.”

Veranderungen

Der Geschéftsfiihrer sieht ei-
nen enormen Wandel in der
Branche und PVI sehr gut da-
flr aufgestellt. ,Viele Herstel-
ler haben in den letzten flnf
bis sechs Jahren erheblich
mit dem sich massiv veran-
dernden  Marktumfeld zu
kédmpfen.“ Ein Beispiel flr
diese Veranderung ist der

Markt flr thermische Kraft-
werke: ,Dieser Markt in den
letzten Jahren fast zusam-
mengebrochen. Wurden vor
ein paar Jahren international
noch 60 bis 80 Kraftwerke
pro Jahr gebaut, so sind es
vielleicht heute noch sechs.
Das hat Auswirkungen fiir
viele Armaturenhersteller ge-
habt.“ Gleiches gelte auch flr
den Raffinerie-Markt, so Bol-
le. ,Bei PVI haben wir diesen
Trend friih erkannt und ha-
ben uns daher relativ friih auf
unter anderem Wasserappli-
kationen spezialisiert. Hier
liegt kinftig ein riesiger
Markt vor uns, bedenkt man
die veraltete 6ffentliche Was-
serinfrastruktur in den einzel-
nen EU-Landern.”

Entwicklungen

Neben der Entwicklung der
eigenen Marke treibt PVI
auch seine Produktneuhei-
ten voran. Auf eine externe
Entwicklung der eigenen Pro-
dukte verzichtet das Unter-
nehmen daher bewusst. ,\Wir
entwickeln sémtliche Produk-
te innerhalb des Unterneh-
mens und lassen diese pa-
tentieren, erldutert Bolle.
,Uns ist es wichtig, dass wir
das hohe Level an Wissen
und Kenntnis zum einen im
Hause behalten und zum an-
deren weiter ausbauen.” An-
ders sieht es natirlich im
Branding-Geschaft des Un-
ternehmens aus. ,Hier set-
zen wir natlirlich die Entwick-
lung anderer namhafter Her-
steller um - bedienen jedoch
nicht die gleichen Produktfel-
der, sodass eine Konkurrenz
zu unseren Kunden ausge-
schlossen bleibt.”

Ein Beispiel fir eine Entwick-
lung aus dem Hause PVI ist
der Kugelhahn Gachot V15,
der sich in jeder Position
montieren lasst. ,Diese Ent-

wicklung erfolgte aus der tag-
lichen Erfahrung heraus®, er-
klart Bolle. ,Gerade wenn
Kugelhéhne nachtréglich
montiert werden, kommt es
oft zu dem Problem, dass der
Hebel kaum zu bedienen ist.
Dieses Problem haben wir
nun geldst und es uns auch
patentieren lassen.” Auch im
immer starker wachsenden
Markt der Kyrogenik ist PVI
aktiv. ,Im Bereich der Kyroge-
nik befinden wir uns gerade
in der finalen Testphase des
Gachot V17 - diesen haben
wir ebenfalls zu 100 Prozent
selbst entwickelt und werden
diesen voraussichtlich im
Verlauf des Jahres 2022 auf
den Markt bringen.“ Alle Ent-
wicklungen aus dem Hause
PVI sind in Schwarz- oder
Edelstahlen und in Spezial-
werkstoffen wie Duplex, Titan
oder Hasteloy verfugbar.

New York City

Ein Projekt der Superlative
konnte PVI in New York City
realisieren. Um die Qualitat
des Wassers zu erhalten und
verbessern wurden in der US-
amerikanischen Metropole,
in der mehr als 8,4 Millionen
Menschen wohnen, vor zwei
Jahren die Regelarmaturen
flr Frischwasser erneuert.
PVI konnte sich gegen die US-
amerikanische  Konkurrenz
erfolgreich behaupten und
lieferte insgesamt 17 Regel-
armaturen mit einem Durch-
messer von 2,1 Metern aus
Superduplex. ,Wir waren
wirklich erstaunt, dass wir
uns gegen unsere amerikani-
schen Mitbewerber bei der
Ausschreibung im eigenen
Land durchsetzen konnten.
Der wichtigste Aspekt, der zu
unseren Gunsten entschie-
den hat, war die nachgewie-
sene Langlebigkeit unserer
Produkte. Von den insgesamt

SPOTLIGHT ON

MONOVAR™ - Regelarmatur

17 gelieferten Regelarmatu-
ren wurden 16 direkt verbaut
und eine eingelagert.“ Heute
wird ein GroRteil der New Yor-
ker Bevolkerung dank dieser
16  Regelarmaturen  mit
Frischwasser versorgt.

Vision + Mission

Um weiterhin erfolgreich zu
sein, setzt Bolle mit seinem
Team von PVI auf eine klare
Vision. ,Wir bieten die Losun-
gen in der Ventilindustrie, in-
dem wir hochwertige Ventile
aller Artentwickeln, herstellen
und liefern. Wir bieten Stan-
dardventile und  maRge-
schneiderte Ventile in (ber-

durchschnittlicher Qualitatan,
um unseren Kunden nur zu-
verldssige Produkte zu liefern
und Uberzeugen durch beste
Lieferzeiten.” Auch die Missi-
on von PVI ist klar umrissen:
4PVl ist bestrebt, dem globa-
len Markt einen echten Mehr-
wert zu verleihen. Wir innovie-
ren zusammen mit der Welt,
den Branchen und den Men-
schen. Unsere héchste Priori-
tatist es, kontinuierliche Erfol-
ge zu erzielen, die von unse-
ren Werten getrieben werden
und sich auf technische Inno-
vationen und Markenentwick-
lung konzentrieren. Gleichzei-
tig bleiben wir unseren Kun-
denverpflichtetund engagiert.
Wir legen Wert auf hochste
Qualitatsstandards und stre-
ben bei allem, was wir tun,
nach Spitzenleistungen.

WOW-Effekt
Um diese Ziele zu erreichen,
Ubertrug Michel F. Bolle seine

persénliche Philosophie auf
PVl und die Mitarbeiter.
,Uberdurchschnittliche Leis-
tungen konnen wir nur
durch eine positive Einstel-
lung erzielen. Der Kunde
muss von unseren Leistun-
gen begeistert sein und es
muss zu einem WOW-Effekt
kommen.” Diese Einstel-
lung teilt inzwischen das ge-
samte Team von PVL. ,In un-
serem Innendienst haben
die Mitarbeiter ein White-
board aufgehangt an dem
die taglichen WOW-E-Mails
aufhangen, werden, um
sich gegenseitig Uber das
positive Feedback auf ihre
Arbeit zu motivieren.“ Jeder
im PIV-Team brennt auf sei-
nen Job und alle haben ein
klares und vor allem ge-
meinsames Ziel vor Augen:
LWir wollen uns als PVI
auf dem Markt als einer
der groRen Armaturen-Her-
steller fest etablieren.”

PICARDIE
VALVES
INDUSTRIES

PVI (Picardie Valve Industries)

Passion for industrial valves since 1929

* Gegrlndet in Frankreich 1929

* Einziger EU-Hersteller fiir DN8 bis DN3000

* Mafgeschneiderte Industrie-Ventile fiir gehobene
Anspriiche

* Hochleitungs Absperrklappen (zentrisch und doppelexzent-
risch), Kugelhahne, Regelarmaturen fiir Wasser (Anti-Kavi-
tation-Typ) und Absperrschieber

* Dreifach Iso Zertifiziert: ISO 9001 version 2015,
1SO 14001 version 2015 und ISO 45001 version 2018

Turnover: 22,5 Millionen Euro
Mitarbeiter: 130
Export: Mehr als 50 Prozent

www.pvi-valves.com

PVI Team - WOW Effekt.



